
 

 

 

 

日 時／平成 22 年 2 月 17 日(水) １３：３０～16：３０ 

会 場／㈱経営ソフトリサーチ 

（東京都千代田区神田小川町 3－7 ミツワ小川町ビル 5F） 

受講料／10,000 円 

定 員／20 名 

講 師／小松 勝氏（現代マネジメント研究会 取締役エキスパートコンサルタント） 

 

 セミナー内容  

厳しい経営環境下、目標管理がどうしたら営業分野でうまく機能するのか、目標管

理手法による事業計画達成の方法を中小企業の実情に詳しい講師が、豊富な実例をも

とにわかりやすく解説します。 

＜講義内容＞ 

○営業職の目標設定の工夫と納得のさせ方 

○目標達成のためのプロセスマネジメントの工夫 

○目標達成のための日常の意欲づけの工夫等 

 

お申し込み先：㈱経営ソフトリサーチ(担当：皆川) FAX03‐5259‐0118，TEL03‐5259‐0108 
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参 加 者 
役 職 名  氏  名 

 

役 職 名  氏  名 
 

 

ご参加をご希望される場合は｢参加申込書｣にご記入いただきこの用紙をそのまま FAX にて 

ご返信下さい。⇒ FAX ０３－５２５９－０１１８ 

 

 

不況の時代を生き抜くための目標管理実践セミナーのご案内 

参 加 申 込 書 


